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Почему для физического 
товара необходимо видео

• Видео помогает преподнести товар 
• Люди любят смотреть видео, их это задерживает на сайте
• У многих, «текут слюни», огромное желание купить!

• Коневерсия на 15-20% выше



Как мы начинали :)



Сделай как можешь!
Записанное видео, работает лучше не записанного



Autoplay vs Play



С autoplay видео смотрят! 
Вебвизор показывает что 
на нем сконцентрированы 

посетители



Видеообзор

• Функционал
• + и - товара

• Ведущий по факту продает товар
• Круто, если это известный видеоблогер



Простое продающее видео

• Камера
• Демонстрация товара в руке, функционал
• Коробка Почты России / защитная пленка

• Эффект доверия к продавцу!



Видеообзор



Видео от телезвезды



Видео с TV shop



Для тестирования товара, 
мы делаем видео «как 
умеем», либо ищем на 
youtube, уже потом 

апгрейдим



Видео на upsell



Видео на upsell

• Ваш заказ успешно принят

• У нас есть кое что еще 

• Скидка специально для Вас
• Если не интересно, закрываем страницу, если да то добавить в 
посылку

Структура



Видео стоит посмотреть 

• http://vk.cc/2Mkf8t

Сделано в видеоредакторе не профессионалом

http://vk.cc/2Mkf8t
http://vk.cc/2Mkf8t


Итак... 

• Видео «как умеем» - пишем сами

• Видеообзор или проф.видео на товар - студия, видеограф

• Берем то что уже записано :)



Как тестировать видео

• http://litewebinar.ru/split-test

• http://vwo.com

http://litewebinar.ru/split-test
http://litewebinar.ru/split-test
http://vwo.com
http://vwo.com


Бывало что видео на 
коленке, работало лучше :)



Вопросы и ответы


